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POSICIONAMIENTO WEB
MOTOR DE 
RESERVAS



POSICIONAMIENTO

PREPARA/REVISA TU INVERSIÓN EN POSICIONAMIENTO DE PAGO
Genera anuncios que ref le jen  t ranqui l idad ,  segur idad ,  f lex ib i l idad ,… y  ten 
act ivo un presupuesto mínimo

ACTIVA UN MAYOR PRESUPUESTO CUANDO SEA EL MOMENTO
Contro la  tu  branding

METABUSCADORES A CPA (coste  por  adquis ic ión) ,  S IEMPRE ACTIVOS



Captación y Venta Directa Post-Covid19

Ejemplo SIN inversión mínima
60% va a la web oficial

En Móvil estamos cubiertos 
con SEO y GHA



Captación y Venta Directa Post-Covid19

Ejemplo con inversión mínima
95% va a la web oficial



Acciones en 
nuestra Web

Si  no lo  has hecho ,  rev isa tu  Web y  actual íza la .

Muestra  en todo momento las medidas que has tomado (s in  abusar)  para  la  
apertura  y  t ransmite  en todo momento t ranqui l idad y generando ganas de 
v ia jar .  Para e l lo ,  usa:  Popups,  Faldones informat ivos ,  Banners de 
seguimiento ,  s l iders ,  …  

Por  s i  no  ha quedado claro ,  s i  e l  c l iente  abandona la  Web usa retarget ing
para recordárselo  y  s i  puedes incent ívalo  a  que cont inúe e l  proceso de 
compra.

Usa Chatbots para que respondan a  las preguntas t íp icas del  COVID19 por  t i .  
E j e m p l o .  ¿ E s  o b l i g a t o r i a  l a  m a s c a r i l l a  e n  e l  H o t e l ?  ¿ T e n g o  q u e  i r  c o n  m a s c a r i l l a  a  c o m e r ?  ¿ E l  
a l m u e r z o  s i g u e  s i e n d o  b u f f e t ?

Trabaja  ya en of recer  e l  Checkin Onl ine a todos tus c l ientes.  E v i t a  l a s  c o l a s  e n  
r e c e p c i ó n

Es hora de poner a punto mi web

¿Por qué reservar  en mi  Hotel/web?



Ventas vs cancelaciones
Visitas a las Webs

Sección Covid19





Acciones en el proceso de 

reserva

Sust i tuye las  No Reembolsables por  Tar i fas Semif lex ibles ,  s igue con este  
t ipo de tar i fas a  cambio de un % de descuento ,  pero  con mas f lex ib i l idad.

Si  en  las  tar i fas Semif lex ib les cobramos la  pr imera noche,  permite  
cancelación de la  reserva a  cambio de un Bono de lo  cobrado para una 
próxima reserva.  De esta manera no devuelves e l  d inero  y  te  garant izas 
d icha reserva en un futuro.

Deja  mas c laro  que nunca las condic iones de cancelación .

Añade tar i fas con seguro de cancelac ión ,  e l  hote l  no devuelve y  e l  c l iente  no 
p ierde.

Faci l i ta  la  conversión ,  cuantas mas formas de pago,  mejor .

Bizum,  Amazon Pay ,  Apple  pay ,  Paypal ,  Transferencia  bancar ia ,  Pago 
f raccionado,  Pasarela  de pago…

Acciones en el proceso de reserva
Mas que nunca, “No todo es bajar precio”

Controla  tus precios en las OTAS. .



Otras acciones 

interesantes

Tener  b ien segmentada tu  base de datos para enviar  mai l ings efect ivos.

Hacer  campaña de recuperación de cancelaciones,  Mai l ing ,  Teléfono ,  …

Act iva tu  c lub de f idel ización.

Pon a  d isposic ión del  c l iente  la  posib i l idad de comprar  vacaciones a  un 
buen precio ,  pero  s in  fecha.  #Regala  #vacaciones

No te olvides de…

Upsel l ing y  Crossel l l ing,  tu  a l iado en e l  incremento del  precio  medio

Redes Sociales,  invers ión muy económica con grandes resultados



¡Muchas gracias!

VISÍTANOS /  SÍGUENOS
WWW.PARATYTECH.COM /  BLOG.PARATY.ES


