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Neus Tarreés

Diseiio de estrategias de negocio, branding, distribucion
y marketing

Graduada en Gestion Hotelera, con estudios superiores en
IESE y Harvard.
23 afos de carrera en cadenas hoteleras en puestos de

direccion

§ psicnbal Personalst




MASTERCLASS Rentabilidad de la distribucion y la venta directa

Person@lst
'

HOSTELTUR
Academy




MASTERCLASS Rentabilidad de la distribucion y la venta directa

CAPIiTULO
Conceptos basicos de la distribucion
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CAPIiTULO 2
Conceptos basicos de la distribucion

Canal1l Canal 2 Canal 3 Canal4
Tarifa Tarifa PVP # Tarifa # Tarifa neta
PVP # comisionable neta descontada
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CAPITULO 2
Distintos costes de distribucion

Canal directo OTA B2B TTOO
Tarifa TarifaPVP Tarifa Tarifa neta
PVP # comisionable neta descontada
"y Comision/
margen CAC
— Tarifa —_— Tarifa e Tarifa —_— Tarifa
- Neta - Neta - Neta - Neta
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CAPITULO
Kpisy atribucion de la inversion

 Atribuciony medicion

- Multiples sistemas de medicion

 Atribucion multidispositvo
* Ley cookie less

 Longitud del customer journey
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CAPITULO
Normalizacion del dato y mediciones

Canales Precio Neto

Tarifa PVP 6
— Margen o comisién 4‘_. t
-~

-
= CAC

= | TarifaNeta
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